
Introdu ção

A pesquisa Economia Informal Urbana – ECINF -  visa a captar o papel e a
dimensão do setor informal na economia brasileira. Procura-se identificar os
proprietários de negócios informais: trabalhadores por conta própria e pequenos
empregadores, nos domicílios em que moram e, através deles, investigar as
características de funcionamento das unidades produtivas.

Objetivos da Pesquisa

A pesquisa Economia Informal Urbana foi concebida com a finalidade de produzir
informações para o estudo e planejamento do desenvolvimento socioeconômico do País.

Seus principais objetivos são:

• identificar as atividades econômicas desenvolvidas em unidades produtivas, que
deixam de ser captadas ou são, apenas, parcialmente pelas fontes estatísticas
disponíveis;

• dimensionar o peso real destas atividades em termos da geração de
oportunidades de trabalho e rendimento;

• ampliar a base de informações necessárias para o Sistema de Contas Nacionais;
e

• subsidiar os estudos sobre condições de trabalho e remuneração, em particular
aqueles relacionados às situações de pobreza urbana no País.

Desenvolvimento do  Projeto

O planejamento desta pesquisa iniciou-se em 1990 com os primeiros resultados
dos Censos Econômicos de 1985, especialmente das microempresas.

Foi realizada, em 1994, uma pesquisa piloto no Município do Rio de Janeiro, que
abrangeu todas as etapas previstas na implantação da pesquisa em nível nacional:
seleção de amostra de setores censitários; listagem dos domicílios destes setores;
entrevistas; apuração; expansão; e tabulação das informações.



Finalmente, a implanta�� o da pesquisa Economia Informal Urbana, abrangendo
todos os domic�li os situados em � reas urbanas no Brasil , ocorreu em 1997. Esta
pesquisa ser� realizada a cada cinco anos.

Definição de Setor Informal e Delimitação do Universo
de Pesquisa

N� o existe um acordo geral sobre o significado e alcance exatos deste conceito,
pois a magnitude, natureza e composi�� o do setor informal variam entre diferentes
regi� es e pa�ses de acordo com o n�vel de desenvolvimento e a estrutura de suas
economias. Entretanto, com base nas recomenda�� es da 15ª Conferência de Estat�sticos
do Trabalho promovida pela Organiza�� o Internacional do Trabalho - OIT - , em janeiro
de 1993, consideramos que:

·  para delimitar o âmbito do setor informal o ponto de partida é a unidade
econ�mica - entendida como unidade de produ�� o - e n� o o trabalhador
individual ou a ocupa� � o por ele exercida;

·  fazem parte do setor informal as unidades econ�micas n� o agr�colas que
produzem bens e servi� os com o principal objetivo de gerar emprego e
rendimento para as pessoas envolvidas, sendo exclu�das aquelas unidades
engajadas apenas na produ� � o de bens e servi� os para autoconsumo;

·  as unidades do setor informal caracterizam-se pela produ�� o em pequena escala,
baixo n�vel de organiza�� o e pela quase inexistência  de separa�� o entre capital
e trabalho, enquanto fatores de produ�� o;

·  embora útil para prop� sitos anal�ti cos, a ausência de registros n� o serve de
critério para a defini�� o do informal na medida em que o substrato da
informalidade se refere ao modo de organiza�� o  e funcionamento da unidade
econ�mica e n� o a seu status legal ou às rela�� es que mantém com as
autoridades públicas. Havendo v� rios tipos de registro, esse critério n� o
apresenta uma clara base conceitual; n� o se presta a compara�� es hist� ricas e
internacionais; e pode levantar resistência junto aos informantes; e

·  a defini�� o de uma unidade econ�mica como informal n� o depende do local
onde é desenvolvida a atividade produtiva, da utili za�� o de ativos fixos, da
dura�� o das atividades das empresas (permanente, sazonal ou ocasional) e do
fato de tratar-se da atividade principal ou secund� ria do propriet� rio da empresa.

Na operacionaliza�� o estat�stica desta defini�� o, decidiu-se que pertencem ao
setor informal todas as unidades econ�micas de propriedade de trabalhadores por conta
pr�p ria e de empregadores com até 5 empregados, moradores de � reas urbanas, sejam
elas a atividade principal de seus propriet� rios ou atividades secund� rias.



Como conseqü� ncia desta defini� � o operacional, uma primeira limita�� o da
pesquisa resulta de seu recorte urbano. Assim sendo, ela deixa de cobrir as atividades
n� o agr�colas desenvolvidas por moradores de domic�li os em � reas rurais - de que
servem de exemplo a pequena ind� stria alimentar, artesanato, confec�� o e servi� os - e
que, em virtude de seu pr�p rio modo de organiza�� o e do c� lculo econ�mico que as
rege, deveriam, a rigor, estar inclu�das no espectro de economia informal. Justificam tal
procedimento a significativa eleva�� o dos custos operacionais que a cobertura de
domic�li os rurais acarretaria para a pesquisa e a evid� ncia emp�rica de que � nos grandes
centros urbanos que se concentra a parcela mais expressiva da economia informal.

Por outro lado, est� o tamb� m exclu�dos do universo da pesquisa a chamada
“popula�� o de rua” , de n� mero e importância crescentes nas � reas metropolitanas.
Como n� o t� m resid� ncia fixa, considera-se que devam vir a se constituir em objeto de
pesquisa espec�fica, mas certamente com recorte e natureza distintos dos da presente
pesquisa. Deve-se esclarecer, ainda, que o conjunto de pessoas ligadas a atividades
ilegais dificilmente podem ser captadas por uma pesquisa como esta. Com o que o
espectro desta se reduz ao conjunto de pr� ticas econ�micas “socialmente aceitas” ,
levadas a efeito por indiv�duos domicili ados.

Na defini� � o operacional das unidades produtivas a serem consideradas na
economia informal, foram consideradas como objeto de pesquisa aquelas que operassem
com at� 5 empregados, independentemente do n�mero de propriet� rios ou trabalhadores
n� o remunerados. Como qualquer outro, o corte no n�mero de empregados � tamb� m
um corte arbitr� rio. Reconhece-se que o car� ter informal de uma determinada atividade
n� o � dado apenas por seu tamanho, mas, principalmente, pela particular divis� o t�cnica
e social do trabalho, que ali se estabelece. Admite-se, contudo, que essa divis� o tende a
passar tamb� m pelo n�mero de pessoas ocupadas e se fixa o mesmo corte j� adotado por
diversos estudos sobre a economia informal.

A decis� o de investigar, em profundidade, os informantes que se autoclassificam
como empregadores (com at� 5 empregados) e trabalhadores por conta pr�p ria, em
qualquer de suas situa�	 es de trabalho, � outro fato a ser considerado. Significa
reconhecer que os indiv�duos podem participar da economia informal, seja atrav� s de
seu trabalho principal, seja do secund� rio.

Os trabalhadores dom� sticos embora pertencentes ao setor informal, n� o foram
objeto da pesquisa por considerar-se que as informa� 	 es relevantes para esta categoria
s� o exaustivamente pesquisadas anualmente pela Pesquisa Nacional por Amostra de
Domic�li os -PNAD.

Metodologia da Pesquisa

A pesquisa Economia Informal Urbana � uma pesquisa por amostra de domic�li os,
situados em � reas urbanas, onde se busca identificar os trabalhadores por conta pr�p ria e
empregadores com at� 5 empregados em pelo menos uma situa�� o de trabalho. Estes
indiv�duos, propriet� rios de unidades econ�micas pertencentes ao âmbito da economia
informal, devem prestar informa�	 es detalhadas sobre as caracter�sticas de organiza�� o
e funcionamento de seus empreendimentos.



A pesquisa foi realizada em duas etapas. Na primeira - Listagem - foi feito um
cadastro exaustivo dos domic�li os,  situados nos setores selecionados para a amostra, em
que residiam propriet� rios de unidades produtivas informais, como veremos a seguir.
Na segunda etapa, as entrevistas foram realizadas nos domic�li os. Procurou-se
combinar, no corpo do question� rio, perguntas referentes n� o apenas ao indiv�duo, mas
tamb� m à firma ou ao neg� cio que operava, reconhecendo a exist� ncia, na pr� tica, de
empresas individuais e familiares e rompendo, com isso, a rigidez de barreiras entre
pesquisas domicili ares e pesquisas de estabelecimentos.

O desenho d a amostra
1

A ECINF 1997 foi realizada atrav� s de uma amostra probabil� stica de domic�li os,
obtida em dois est� gios de sele� � o, com estratifica� � o das unidades prim� rias (setores
urbanos) e sele� � o com probabili dade proporcional ao total de domic�li os ocupados
existentes na �poca do Censo Demogr� fico 1991, e teve como unidades secund� rias os
domic�li os com moradores ocupados como conta-pr�p ria ou como empregadores com
at� c inco empregados. Esses domic�li os foram estratificados por grupo de atividade
objeto da pesquisa e selecionados com equiprobabili dade em cada estrato.

1 Para conhecer mais detalhadamente aspectos relacionados à amostragem, consulte ALMEIDA, Ros� ngela A. P.,
BIANCHINI,  Z� lia M. Aspectos de Amostragem da pesquisa Economia Informal Urbana 1997. Rio de Janeiro:
IBGE, 1998. Mimeograf.

Na medida em que se pretendia obter resultados para cada uma das Unidades da
Federa� � o e, tamb� m, para as Regi� es Metropolitanas de Bel� m, Fortaleza, Recife,
Salvador, Belo Horizonte, Vit� ria, Rio de Janeiro, S� o Paulo, Curitiba e Porto Alegre,
al� m do Munic�pio de Goi� nia, o plano amostral foi aplicado de forma independente
para cada uma dessas � reas, que foram definidas como � reas da pesquisa.

Os setores urbanos foram estratificados, primeiramente, por sua condi�� o
geogr� fica, buscando, desta forma, o espalhamento da amostra para garantir a
representa� � o das diversas � reas que comp� em as � reas da pesquisa.

A segunda etapa do processo de estratifica�� o das unidades prim� rias foi realizada
dentro de cada estrato geogr� fico e considerou a m� dia da renda domicili ar de cada
setor, convertida em sal� rios m�nimos obtida a partir dos resultados definitivos do
question� rio da amostra do Censo Demogr� fico 1991.

A utili za�� o da vari� vel renda na estratifica� � o dos setores objetivou garantir a
inclus� o na amostra de propriet� rios do setor informal (conta pr�p ria e empregadores
com at� 5 empregados) provenientes de diversas classes de renda.

Para a determina� � o do tamanho da amostra, de cada �rea da pesquisa,
estabeleceu-se como vari� vel de dimensionamento o total de propriet� rios de unidades
produtivas do setor informal, que deveria ser estimado com um erro de amostragem
(coeficiente de varia�� o) associado à estimativa de 5%, com exce�� o das unidades da
regi� o Norte, onde  por raz� es de custo, admitiu-se o coeficiente de varia�� o de 6%.



Nos setores selecionados foi realizada uma opera�� o de listagem que visou a
identificar os domic�li os que faziam parte do universo da pesquisa, isto � , aqueles que
tinham moradores ocupados como conta-pr�p ria ou empregadores com at� 5
empregados em atividades n� o- agr�colas, em qualquer uma de suas situa� � es de
trabalho. Al� m disso, os domic�li os de interesse da pesquisa foram classificados,
segundo o grupo de atividade a que pertenciam.

Uma vez realizada a listagem, os domic�li os a serem entrevistados foram
selecionados de forma a manter a proporcionalidade entre os diversos grupos de
atividade identificados, em cada setor. Procurou-se garantir, ainda, a presen� a dos
grupos de atividade mais raros. O Anexo 1 apresenta a composi�� o da amostra em cada
� rea da pesquisa.

Opera�� o de listagem

A opera�� o de listagem, que consiste na gera�� o de uma lista dos domic�li os
existentes em � reas pr� -selecionadas, � uma etapa fundamental para o bom � xito da
pesquisa. É nesta fase que se identificam os endere�os dos propriet� rios do setor
informal e as atividades econ�micas por eles desenvolvidas. A lista de domic�li os onde
moram esses propriet� rios serve, ent� o, de base para a sele�� o da amostra de
informantes da pesquisa. S� t� m chance de sele�� o os domic�li os em que forem
identificadas atividades informais. Deve-se garantir, portanto, que a lista das unidades
domicili ares existentes nos setores relacionados seja completa e que cada um deles seja
listado apenas uma vez.

Mais do que uma simples rela� � o de endere�os das unidades domicili ares, na
listagem foi necess� rio fazer uma pequena entrevista para saber, basicamente as
seguintes informa�� es:

·  quais moradores de cada domic�li o trabalhavam no per�odo de refer� ncia;

·  entre estes moradores ocupados, quais eram propriet� rios de unidades
econ�micas do setor informal, em pelo menos uma situa�� o de trabalho; e

·  quais as atividades que esses propriet� rios do setor informal desenvolviam.

Reconhecendo que num mesmo endere� o podem morar propriet� rios do setor
informal que desenvolvem atividades separadas e distintas foi necess� rio classificar
cada domic�li o em apenas um grupo de atividade para possibilit ar a sele�� o da amostra.

A atividade do domic�li o foi escolhida entre aquelas desenvolvidas por seus
moradores que eram propriet� rios de neg� cios informais - trabalhadores por conta
pr�p ria e empregadores com at� 5 empregados. Entretanto, como em cada domic�li o os
diversos moradores podem desenvolver atividades diferentes, houve necessidade de
estabelecer uma ordena�� o de prioridades entre elas. Isso porque, para efeito de sele�� o
da amostra de domic�li os, precisamos dar oportunidade de sele� � o aos domic�li os cujas
atividades s� o menos freqüentes. Caso contr� rio, sabemos de antem� o, que as atividades
de presta�� o de servi� os e com� rcio, que s� o as mais freqüentes entre as pessoas
ocupadas e, em especial, no caso de conta pr�p ria e pequenos empregadores, teriam



maior chance de serem escolhidas. Desse modo, o domic�li o foi selecionado por
determinada atividade, embora na entrevista, quando da aplica�� o do question� rio,
tenham sido consideradas as outras atividades exercidas pelos demais moradores que
eram conta pr�p ria ou pequenos empregadores.

Opera�� o de entrevista

Na opera�� o de entrevista da ECINF/97 foram utili zados dois tipos de
question� rio: o primeiro para levantamento de informa� � es de caracter�sticas do
domic�li o e de seus moradores - ECINF 2.01 - Question� rio do Domic�li o e o segundo
para a investiga�� o das caracter�sticas das unidades produtivas pertencentes ao setor
informal e de seus propriet� rios - ECINF 2.02 - Question� rio individual.

Questionário do Domicílio - ECINF 2.01

O ECINF 2.01 - Question� rio do domic�li o foi o instrumento utili zado para o
levantamento das informa� � es referentes a cada unidade domicili ar selecionada para a
amostra e a seus moradores. Seu objetivo foi identificar o n�mero de moradores dos
domic�li os selecionados e, principalmente, a situa�� o de trabalho para aqueles com 10
anos ou mais de idade.

Atrav� s da situa�� o de trabalho, buscou-se identificar os moradores que
desenvolviam algum trabalho, em atividades n� o agr�colas, como conta pr�p ria ou
empregadores com at� 5 empregados: os propriet� rios das unidades produtivas
pertencentes ao setor informal.

A identifica� � o da popula�� o ocupada, por sua vez, permitiu distinguir e
dimensionar o contingente de pessoas que eram propriet� rias de unidades econ�micas
informais e que seriam entrevistadas no ECINF 2.02. Nesse sentido, as vari� veis mais
relevantes s� o posi�� o na ocupa�� o e tamanho do empreendimento em que trabalhavam.

Questionário Individual - ECINF 2.02

Este question� rio foi aplicado somente aos moradores que foram identificados
como empregadores com at� 5 empregados ou trabalhadores por conta pr�p ria, em pelo
menos um dos trabalho que tinham no m	 s de refer	 ncia, atrav� s do ECINF 2.01.

Seu primeiro objetivo foi identificar as atividades desenvolvidas nas pequenas
unidades produtivas. Atrav� s de vari� veis como receitas e despesas, equipamentos,
instala�� es e n� mero de pessoas ocupadas foi poss�vel dimensionar a participa�� o
destas pequenas unidades na gera�� o da produ� � o e de postos de trabalho. Investigou-
se, tamb� m, sua forma de funcionamento e o relacionamento com outras unidades
econ�micas.



As informa�� es pesquisadas s� o de import� ncia fundamental para a mensura�� o
da participa�� o do setor informal na gera�� o de empregos e rendimento, ou seja, de sua
contribui�� o para o PIB.

O n�vel de organiza� � o, formaliza� � o e/ou visibili dade dessas unidades
econ�micas pode ser apreendido de v� rias formas, entre as quais a regulariza�� o
propriamente dita do neg� cio (constitui�� o jur�dica e registro junto � s autoridades
p	b licas), o tipo de contabili dade adotada para registro das transa�� es, a composi� � o do
quadro do pessoal ocupado e o local onde se desenvolve a atividade.

A evid
 ncia de um grande n	 mero de ªs� ciosº, nos resultados trazidos pelos
Censos Econ�micos de 1985 - Volume Microempresas, alertou para a possibili dade de
que o mesmo viesse a ocorrer com as atividades englobadas pela economia informal. No
caso de empresas familiares, cujas atividades se desenvolvem no � mbito dom� stico,
havia facili dade de identificar a sociedade e evitar duplica�� o. O problema surge com
ªsociedadesº, provavelmente mais freq� entes no contexto urbano, em que os parceiros
residem em domic�li os diferentes, da� a necessidade de investigar a exist
 ncia de s� cios.

Partindo do pressuposto de que uma das caracter�sticas b� sicas do setor informal �
a forte identifica� � o entre a unidade produtiva e o produtor direto, procurou-se, tamb� m,
extrair do informante a vis� o que tinha de seu pr�p rio empreendimento e de suas
perspectivas econ�micas. Nesse sentido, buscou-se levantar os principais problemas que
vinham enfrentando para manter o neg� cio, em que medida foi este afetado pela
conjuntura recessiva dos 	 ltimos anos e quais os planos para o futuro
(expans� o/retra�� o/manuten�� o do n�vel de atividade ou fechamento do neg� cio).

Na 	 ltima parte do question� rio ECINF 2.02, as caracter�sticas individuais dos
propriet� rios foram as vari� veis pesquisadas. As caracter�sticas do 	 ltimo trabalho que
cada informante teve (atividade do neg� cio, posi�� o na ocupa�� o, etc.) possibilit am
estudos espec�ficos sobre a origem e a trajet� ria dos propriet� rios das unidades
pertencentes ao setor informal.

Por outro lado, o exame das precondi� � es para o ingresso na atual atividade e do
tempo de perman
 ncia nesta, permite avaliar em que medida a hip� tese levantada em
v� rios estudos quanto � ªinexist
 ncia de barreiras � entrada no setor informalº se aplica
� realidade brasileira.

Levantaram-se, ainda, caracter�sticas de migra�� o e n�vel de escolaridade,
vari� veis fundamentais para qualquer an� lise relativa ao mercado de trabalho.

Por fim, para as pessoas que tinham dois ou mais trabalhos, foram feitas perguntas
sobre o trabalho em que a pessoa n� o era conta pr� pria ou pequeno empregador.

Expans� o da amostra e
estima� � o da precis� o

das estimativas

A estima�� o de totais utili zou o estimador natural do desenho amostral com
corre�� o de n� o-resposta dentro de cada estrato geogr� fico/renda.



Visando a facilit ar o processo de estima� � o para tabula�� o, calculou-se o peso de
cada domic�li o com propriet� rios do setor informal, dentro de cada estrato e grupo de
atividade,  segundo as probabili dades de sele� � o a eles associados. Al� m dos pesos para
estima�� o das caracter�sticas dos propriet� rios de unidades produtivas do setor informal,
calculou-se, tamb� m, o peso usado para estimar as caracter�sticas da unidade produtiva,
haja visto que uma �n ica unidade pode ser propriedade de um ou mais s� cios sendo,
ent� o, necess� rio aplicar um fator de corre�� o para evitar a superestima� � o.

Em pesquisas por amostra, a interpreta�� o dos resultados deve levar em
considera�� o, em particular, os erros de amostragem correspondentes � s estimativas. O
Anexo 2 - Coeficientes de Varia� � o de Vari� veis Selecionadas, apresenta os erros
associados a algumas vari� veis para balizar sua an� lise.

Forma de Divulga� � o
dos Resultados

A pesquisa Economia Informal Urbana tem seus resultados divulgados em um
conjunto de 47 tabelas para cada �rea de divulga�� o. A primeira mostra o conjunto dos
pequenos empreendimentos investigados e incluem todo tipo de empresas. As tabelas
seguintes dizem respeito apenas � s unidades produtivas que fazem  parte do setor
informal, ou seja, aquelas que t� m como caracter�stica b� sica a n� o separa� � o entre o
propriet� rio e a empresa. Portanto excluem as empresas constitu�das como sociedades
an	n imas e aquelas que t� m um sistema de contabili dade completo para registrar suas
transa�
 es rotineiras, onde esta separa�� o � muito bem definida. As Tabelas 2 a 32
apresentam estimativas para as caracter�sticas das empresas do setor informal, enquanto
as Tabelas 33 a 47, referem-se �s estimativas para as caracter�sticas das pessoas
ocupadas nas empresas do setor informal, sendo que as Tabelas 38 a 47, apresentam as
caracter�sticas individuais dos propriet� rios de empresas do setor informal.

Cumpre ressaltar que podem ocorrer pequenas diferen� as de arredondamentos
entre os totais apresentados e a soma das parcelas contidas no somat� rio. Estas
diferen�as ocorrem devido � op�� o de manter os fatores de expans� o (pesos)
fracion� rios, calcular as estimativas das parcelas, obter o total ou subtotal e somente no
momento de imprimir a tabela arredondar as estimativas, independentemente.



Conceitos e Defini� ões

Foram utili zados os seguintes conceitos b� sicos para a identifica�� o do universo
da pesquisa:

Domicílio

Conceituou-se como domic�li o o local de moradia, estruturalmente separado e
independente, constitu�do por um ou mais c� modos.

A separa�� o fica caracterizada quando o local de moradia � limitado por paredes,
muros, cercas, etc., coberto por um teto, e permite que seus moradores se isolem,
arcando com parte ou todas as suas despesas de alimenta� � o ou moradia.

A independ� ncia fica caracterizada quando o local de moradia tem acesso direto,
permitindo que seus moradores possam entrar e sair sem passar por local de moradia de
outras pessoas.

Classificaram-se os domic�li os como par ticulares quando destinados � habita� � o
de uma pessoa ou de um grupo de pessoas cujo relacionamento fosse ditado por la� os de
parentesco, depend� ncia dom� stica ou, ainda, normas de conviv� ncia.

Como coletivos, foram classificados os domic�li os destinados � habita� � o de
pessoas cujo relacionamento se restringisse ao cumprimento de normas administrativas.

Popu la�� o Residente

A popula�� o residente foi composta pelos moradores presentes e ausentes, ou seja,
pelas pessoas que tinham a unidade domicili ar (domic�li o particular ou unidade de
habita�� o em domic�li o coletivo) como local de resid� ncia habitual e, na data da
entrevista, estavam presentes ou ausentes, temporariamente, por per�odo n� o superior a
12 meses em rela�� o � quela data.

Pessoas abrangidas
pela pesquisa

A pesquisa Economia Informal Urbana investigou a popula�� o residente em � reas
urbanas, excluindo:

·  as pessoas moradoras em embaixadas, consulados ou lega�� es; e

·  as pessoas institucionalizadas moradoras em domic�li os coletivos de
estabelecimentos institucionais, tais como: os militares em casernas ou
depend� ncia de instala� � es militares; os presos em penitenci� rias,



reformat� rios, etc.; os internos em escolas, hospitais, asilos, orfanatos, etc.;  e os
religiosos em conventos, mosteiros, etc.

Para o levantamento das informa� � es relativas � s unidades produtivas, a
abrang� ncia reduziu-se aos moradores, de 10 anos ou mais de idade, que tinham pelo
menos um trabalho como trabalhador por conta pr� pria ou empregador com at� 5
empregados, em atividades n� o agr�colas.

Trabalho

Considerou-se como trabalho em atividade econ�mica o exerc�cio de:

·  ocupa�� o remunerada em dinheiro, produtos, mercadorias ou benef�cios
(moradia, alimenta�� o, roupas, etc.) na produ�� o de bens ou servi� os;

·  ocupa�� o remunerada em dinheiro ou benef�cios (moradia, alimenta� � o, roupas,
etc.) no servi� o dom� stico; e

·  ocupa�� o econ�mica, sem remunera� � o, durante pelo menos 1 hora por semana,
em ajuda a membro da unidade domicili ar que tenha uma atividade econ�mica
ou como aprendiz ou estagi	 rio.

Excluiu-se do conceito de trabalho aquelas pessoas que trabalhavam
exclusivamente para produção, para o própr io consumo e construção para o
própr io uso.

Posi�� o na Ocupa� � o

A posi�� o na ocupa� � o mostra a rela�� o de trabalho existente entre a pessoa e o
empreendimento em que trabalhava, apresentando as seguintes categorias:

Trabalhador doméstico - pessoa que trabalha prestando servi� o dom� stico
remunerado, em dinheiro ou benef�cios, em uma ou mais unidades domicili ares.

Empregado - pessoa que trabalhava para um empregador (pessoa f�sica ou
jur�dica), geralmente obrigando-se ao cumprimento de uma jornada de trabalho e
recebendo em contrapartida uma remunera�� o em dinheiro, mercadorias, produtos ou
benef�cios (moradia, comida, roupas, etc.). Tamb� m foram considerados como
empregados: a pessoa que estava prestando servi� o militar obrigat� rio remunerado e o
sacerdote, ministro de igreja, pastor, rabino, frade, freira e outros cl� rigos.

Empregador - pessoa que trabalhava em seu pr�p rio empreendimento,
explorando uma atividade econ�mica com, pelo menos, um empregado. Para a pesquisa



foi importante dimensionar o tamanho deste empreendimento em rela�� o ao n�mero de
empregados de forma a classificar os empregadores em duas categorias:

·  empregadores com at� 5 empregados; e

·  empregadores com mais de 5 empregados.

Trabalhador por conta pr � pr ia - pessoa que trabalhava em seu pr�p rio
empreendimento, explorando uma atividade econ�mica sozinha ou com s� cio, sem ter
empregado e contando, ou n� o, com a ajuda de trabalhador n� o-remunerado.

Trabalhador n�o remunerado - pessoa que trabalhava sem remunera� � o,
durante pelo menos uma hora na semana, em ajuda a membro da unidade domicili ar que
era:

·  empregado na produ�� o de bens prim� rios (que compreende as atividades da
agricultura, silvicultura, pecu� ria, extra�� o vegetal ou mineral, ca�a, pesca e
piscicultura);

·  conta-pr�p ria; ou

·  empregador

Considerou-se, tamb� m, como n� o remunerado a pessoa que trabalhava sem
remunera�� o, durante pelo menos uma hora na semana em ajuda a institui�� o religiosa,
beneficente ou de cooperativismo, ou ainda, como aprendiz ou estagi� rio.

Apresentam-se a seguir os conceitos, defini� � es e per�odos de refer	 ncia
utili zados na classifica�� o das caracter�sticas que foram objeto de divulga�� o.

Período d e Referência

A pesquisa das caracter�sticas individuais e das unidades econ�micas teve como
refer	 ncia o m	 s de outubro de 1997. Para algumas vari� veis referentes 
 empresa,
como investimentos feitos no ano, dificuldades enfrentadas e o comportamento do
neg� cio no ano, as informa�� es referem-se ao per�odo de novembro de 1996 a outubro
de 1997 (� ltimos 12 meses). Para o acesso e utili za�� o de cr� ditos e financiamentos
considerou-se o per�odo de agosto de 1997 a outubro de 1997 (� ltimos 3 meses).

Propriet� rio de Empresas
do Setor Informal



Considerou-se, como tal, os trabalhadores por conta pr�p ria e os empregadores
com no m� ximo 5 empregados, que desenvolvem atividades n� o agr�colas,
independentemente do n�mero de n� o remunerados e s� cios.

Empresa N� o-agrícola
com até 5 Empregados

Empreendimento, institui�� o, firma ou neg� cio, ou ainda, a atividade econ�mica
desenvolvida, individualmente ou com a ajuda de outras pessoas (s� cios, empregados
ou trabalhadores n� o-remunerados), com ou sem estabelecimento, de propriedade de
empregadores com at� 5 empregados ou conta-pr�p ria, independentemente do n�mero
de s� cios e trabalhadores n� o-remunerados, excluindo as empresas que desenvolviam
atividade agr�cola.

Empresa do Setor Informal

Foram consideradas como empresas pertencentes ao setor informal aquelas cuja
constitui�� o jur�dica n� o pertencia ao grupo das Sociedades An�n imas e, tamb� m,
aquelas cujo preenchimento da declara�� o anual do Imposto de Renda de Pessoa
Jur�dica em 1997, n� o foi feita no formul� rio - Lucro Real, porque estas pertencem ao
universo de empresas que se enquadram na defini�� o de pequenos empreendimentos,
por� m possuem caracter�sticas tais como: receita elevada, alto grau de formaliza�� o e
estrutura organizada, que as diferenciam dos empreendimentos informais.

As empresas do setor informal s� o classificadas segundo a posi�� o na ocupa� � o
de seus propriet� rios (empresas de conta pr� pria e empresas de empregadores).

Grupos de Atividade

A classifica�� o da atividade foi obtida atrav� s da identifica�� o da finalidade ou
ramo de neg� cio, firma ou empresa do empregador ou da natureza da atividade exercida
para a pessoa que trabalha por conta pr�p ria. A composi�� o dos grupos de atividade
apresentados nas tabula� � es encontra-se no Anexo 3.

Local e Características
de Funcionamento

Investigou-se se a empresa funcionava no domic�li o de moradia de algum de seus
propriet� rios ou fora dele. E, ainda, se havia local destinado, exclusivamente, ao
desenvolvimento da atividade.

Foi investigado, tamb� m, se o neg� cio tem car� ter permanente (funciona todos os
meses do ano), sazonal (funciona somente em determinados meses do ano) ou eventual
(funciona s� de vez em quando) e quantos meses funcionou no per�odo de 01/11/96 a
31/10/97.



Receita Mensal

Valor total recebido de clientes pelas vendas efetuadas de produ� � o pr�p ria ou de
mercadorias para revenda ou pelos servi� os prestados, no m� s de outubro de 1997, sem
descontar as despesas relativas ao desenvolvimento da atividade.

Despesa Mensal

Valor dos gastos que a unidade produtiva teve no m� s de outubro de 1997 para
desenvolver a atividade. S� o identificadas segundo os itens: mat� ria-prima; mercadoria
para revenda; m� o-de-obra (sal� rios, comiss� es, etc.); encargos sociais; luz, � gua e
telefone; aluguel de im�v eis; aluguel de m� quinas e equipamentos; aluguel de ve�culos;
combust�vel; servi� os de repara�� o e manuten� � o; outros servi� os de terceiros; impostos
e taxas; despesas financeiras e outros.

Lucro Mensal

Obtido, indiretamente, pela diferen�a entre a receita total e a despesa total do m� s
de outubro de 1997.

Utili za�� o de Equipamentos e/ou Instala� ões

Identificou-se a utili za�� o ou n� o de equipamentos (pr� prios, alugados ou
cedidos), exclusivamente para desenvolvimento da atividade. Investigou-se, tamb� m, o
valor dos equipamentos utili zados que s� o de propriedade das unidades produtivas,
excluindo, portanto, o valor dos equipamentos de terceiros usados no processo
produtivo.

Investimentos e Aquisi� ões

Investigou-se se a compra de algum tipo de instala� � o ou equipamento, novo ou
usado, no per�odo de 01/11/96 a 31/10/97, para exercer a atividade, o seu valor total,
inclusive a parte que ainda faltava pagar e a principal fonte dos recursos utili zados para
compra das instala� � es/equipamentos.

Forma de Determina�� o do  Pre� o
dos Produtos ou Servi� os

Investigou-se o principal crit� rio de fixa�� o do pre� o dos produtos ou servi� os
vendidos, como: custo de produ� � o, pre� o de concorrentes, negocia� � o com cliente, etc.



Ind icadores de Formaliza�� o

A exist� ncia de licen� a municipal ou estadual, que permita o funcionamento do
neg� cio, a fili a� � o a sindicato ou � rg� o de classe e o fato da empresa ter constitui�� o
jur�dica, s� o indicativos do maior ou menor grau de formaliza�� o do empreendimento.

Tipo d e Clientela

Investigou-se o perfil dos clientes das empresas do setor informal, identificando se
a clientela � fixa ou vari� vel. E avaliando se os clientes s� o consumidores finais
(pessoas) ou consumidores intermedi� rios (empresas). Entre estes � ltimos, procurou-se
identificar o porte e a separa�� o entre clientes do setor p�b lico e privado.

Utili za�� o de Crédito nos Últimos 3 Meses

Investigou-se a utili za�� o eventual ou freq� ente, de cr� ditos pelas empresas do
setor informal, no per�odo de 01/08/97 a 31/10/97.

Para as unidades que declararam ter utili zado cr� dito, neste per�odo, investigou-se
qual a principal fonte de recursos.

D�vidas em Novembro
de 1997

Refere-se ao valor total das d�vidas existentes em novembro de 1997,
independentemente da data em que foram contra�das.

Avalia� � o dos Propriet� rios quanto ao
Desenvolvimento da Atividade

Refere-se a avalia�� o subjetiva que os propriet� rios do setor informal fizeram
quanto 	 s principais dificuldades enfrentadas entre 01/11/96 e 31/10/97 para
desenvolver seu neg� cio, apontando quais as principais altera� 
 es ocorridas quanto ao
desempenho da atividade neste per�odo e seus planos para o futuro.

Ass istência Técnica, Jur�dica ou Financeira
Recebida nos Últimos 5 Anos

Refere-se ao recebimento de algum tipo de assist� ncia t�cnica e/ou de
treinamento, proveniente de algum � rg� o de administra�� o p�blica federal, estadual ou



municipal ou de outras institui� � es especializadas, nos � ltimos 5 anos anteriores ao
per�odo de refer� ncia.

Caracter�sticas das Pessoas Ocupadas nas Empresas
do Setor Informal

Pessoas que trabalharam nas empresas do setor informal no m� s de outubro de
1997: propriet� -rios, empregados e trabalhadores n� o remunerados.

O plano de divulga� � o inclui algumas tabelas (33 e 34) para o conjunto destas
pessoas ocupadas segundo caracter�sticas selecionadas: sexo, grupo de idade, posi� � o na
ocupa� � o, n�vel de instru� � o e grupo de atividade. Outro grupo de tabelas (35 a 37)
apresenta algumas caracter�sticas para os empregados e n� o remunerados, como rela�� o
de parentesco com o propriet� rio, v�nculo de trabalho, tempo no neg� cio, jornada de
trabalho e forma de entrada no neg� cio. E no terceiro grupamento (Tabelas 38 a 47)
refere-se apenas a caracteriza�� o dos propriet� rios de empresas do setor informal.

N�vel de Instru� � o

A classifica�� o, segundo o n�vel de instru�� o, foi obtida em fun� � o do curso de
grau mais elevado que a pessoa tenha freq� entado ou estava freq� entando.

Rendimento Mensal
do Trabalho

Considerou-se como rendimento mensal do trabalho:

·  para os empregados - a remunera� � o bruta paga pelo empregador, sem qualquer
desconto; e

·  para os empregadores e trabalhadores por conta pr�p ria - a retirada mensal.

Para os propriet� rios de empresas do setor informal com mais de um trabalho,
investigou-se tamb	 m, os rendimentos dos outros trabalhos.

Caracter�sticas dos Propriet� rios das
Empresas do Setor Informal

As pessoas identificadas como propriet� rias de empresa do setor informal podem
ter trabalhado em mais de um empreendimento, seja no pr�p rio setor informal, seja no
setor formal. Em algumas situa�� es, verificou-se que o mesmo indiv�duo 	 propriet� rio
de mais de uma empresa no setor informal, cada uma com caracter�sticas pr�p rias.
Portanto, na an� lise das tabelas divulgadas, deve-se estar atento para a m� ltipla
contagem do n�mero de pessoas nas Tabelas 38 e 39, que apresentam caracter�sticas



relacionadas a cada empreendimento. J� nas Tabelas 40 a 47, que apresentam
caracter�sticas sociodemogr� ficas �n icas, como sexo e idade, mostram o conjunto de
propriet� rios sem qualquer duplicidade.

Procurou-se identificar o principal motivo que levou a pessoa a iniciar a atividade
na empresa investigada; a necessidade ou n� o de capital inicial e sua origem (recursos
pr�p rios, empr� stimos, etc.), quando for o caso.

A forma de entrada no neg� cio: como �n ico propriet� rio, como s� cio ou em outra
condi�� o, o tempo decorrido desde que se tornou propriet� rio at� o m� s de refer� ncia e a
exist� ncia de sociedade s� o vari� veis que quali ficam os propriet� rios das empresas do
setor informal.

Naturalidade em
rela�� o ao munic�pio

Investigou-se a naturalidade dos propriet� rios de empresas do setor informal em
rela� � o a seu munic�pio de resid� ncia. Para os naturais deste munic�pio, investigou-se,
ainda, se haviam morado fora dele e a data de retorno. J� no caso dos n� o-naturais
procurou-se identificar o tempo de resid� ncia no munic�pio. Desta forma, os
propriet� rios foram classificados segundo a naturalidade e tempo de resid� ncia.

Idade com que
come�a ram a trabalhar

Foi investigada, a idade que a pessoa tinha quando iniciou seu primeiro trabalho,
remunerado ou sem remunera�� o.

Número de trabalhos

Foi investigado, o n�mero de trabalhos que os propriet� rios de empresas do setor
informal tinham em outubro de 1997, ou seja, em quantos empreendimentos a pessoa
estava ocupada neste m� s.

Caracter�sticas do trabalho anterior

Para aqueles propriet� rios de empresas no setor informal que exerciam a atividade
h� menos de 5 anos (como propriet� rios ou n� o), investigou-se a situa� � o de trabalho
anterior (se haviam trabalhado anteriormente ou n� o) e o motivo de sa�da do seu � ltimo
trabalho. Aqueles que desenvolviam, h� menos de 5 anos, a atividade informal em
paralelo com um trabalho que tinha anteriormente, foram classificados na categoria
ªpermanecem neste trabalhoº.



Posi�� o na ocupa�� o no ou tro trabalho,
setor de atividade e categoria do emprego

Investigou-se, para os propriet� rios de empresas do setor informal que declararam
ter mais de um trabalho em outubro de 1997, a posi� � o na ocupa� � o e o setor de
atividade do outro trabalho.

Defini�� o do  trabalho principal

Os propriet� rios de empresas do setor informal que declararam ter mais de um
trabalho em outubro de 1997, informaram qual de seus trabalhos consideravam o
principal, apontando a raz� o da escolha feita.


